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LOS SOCIOS

Negocios

Las claves del
decreto preventivo
de racionamiento
Su vigencia
Debido a lo “urgente e indis-
pensable” que es la aplica-
cion de las medidas que el
gobierno impulsa para evitar
cortes de luz en los meses de
invierno, en el decreto pre-
ventivo se estipula que las
medidas comenzarán a ope-
rar antes de que la Contralo-
ría tome razón del documen-
to que fue publicado en el
Diario Oficial. Las medidas
preventivas se extenderán
hasta el 31 de agosto de 2011.

La baja del voltaje
La autoridad, en coordina-
ción con el Centro de Despa-
cho Económico de Carga
(CDEC) y la Comisión Nacio-
nal de Energía (CNE) esta-
blecieron una baja de volta-
je para las líneas de media
tensión de hasta 8% en las
zonas urbanas y hasta 10%
para las zonas rurales. En
tanto, en zonas de baja ten-
sión, se estableció una baja
de voltaje de hasta 10% en las

zonas urbanas y de hasta
12,5% en zonas rurales.

Reserva hídrica
Para manejar la profundidad
del déficit ante situaciones
críticas, el decreto de racio-
namiento preventivo esta-
bleció que las centrales hi-
droeléctricas de embalse ga-
ranticen la existencia de una
reserva hídrica de 500 GWh.
Además, el documento esta-
blece una operación con un
menor estándar de seguri-
dad. Esto implica que se usen
instalaciones que general-
mente están detenidas por-
que sirven como respaldo.

Consejos para los hogares
Según Chilectra, la reduc-
ción del voltaje no tendrá
efectos en el funcionamien-
to de equipos de los hogares.
Además, entregó como con-
sejos usar ampolletas eficien-
tes y desconectar los arte-
factos al salir del hogar por
tiempos prolongados. b

RRHasta el 31 de agosto se mantendrán las medidas
preventivas. FOTO: NADIA PEREZ

Familia Matetic ingresa
a la propiedad de Latitud 90
R El grupo, vinculado a Inchalam y

Carnes Ñuble, adquirió el 31,6% de
la firma que controlan Felipe
Howard y Alberto Gana.

R Los Matetic ya eran socios de los
dueños de Latitud 90 en el rubro
hotelero. Ahora sumaron a la
alianza el área de operador turístico.

María José Tapia B.

La familia Matetic -liderada
por el empresario Jorge Ma-
tetic- continúa ampliando
sus lazos con los socios de
Latitud 90, Felipe Howard y
Alberto Gana.

A la sociedad Luxury Lo-
dges & Camps (LLC) -que
ambos grupos crearon en
2006, mediante la cual ma-
nejan los hoteles Patagonia
Camp y el proyecto Yerba
Loca, entre otros- ahora se
suma Latitud 90, tour opera-
dor encargado de realizar gi-
ras de estudios, actividades
al aire libre con empresas,
entre otros negocios.

A principios de año, los
Matetic adquirieron -me-
diante la sociedad Inversio-
nes MH- el 31,6% de la com-
pañía a la señora del falleci-
do empresario Nicolás
Boetsch, Viviana Izzo.

Además, la gerenta general
Carolina Emhart también
entró a la propiedad este año,
al adquirir el 5%.

El resto de la compañía
quedó distribuida entre Al-
berto Gana y Felipe Howard.
Cada uno posee 31,6%.

Según asegura Howard,
“Viviana Izzo siempre tuvo
en carpeta vender su por-

centaje y cuando se presen-
tó la oportunidad lo hizo”.

Detalla que las conversa-
ciones con los Matetic fue-
ron a través de Jorge Mate-
tic hijo, y prácticamente el
negocio se cerró inmedia-
tamente.

“Los años de trabajo juntos
y la buena experiencia lleva-
ron a que ellos se interesaran
en trabajar con nosotros en
esto. Fue algo natural”, se-

ñala Howard. Agrega, ade-
más, que “a ellos les faltaba
un tour operador, conside-
rando que tienen hoteles y la
viña (...). Hemos tenido muy
buena relación, para noso-
tros es un honor que los Ma-
tetic tengan el 31%”, pun-
tualiza.

Los antiguos socios -reco-
noce el ejecutivo- nunca tu-
vieron en mente adquirir el
paquete accionario de Izzo,
ya que “queríamos alguien
distinto que aportara al ne-
gocio con nuevas ideas de
cómo mejorar en las distin-
tas áreas”.

Además, afirma que tam-
poco tuvieron conversacio-
nes con un socio distinto a los
Matetic.

Pese a que la sociedad in-
volucrada es la familia Mate-
tic, Howard reconoce que
quien está realmente involu-
crado en Latitud 90 es Jorge
Matetic hijo.

Howard reconoce que
ahora están trabajando en
un proyecto llamado Educa-
ción Social.

La idea, adelanta el empre-
sario, es traspasar lo que rea-
lizan con los colegios priva-
dos a las escuelas públicas
del país. “La finalidad es ob-
tener recursos más triangu-
lados para apuntar a las es-
cuelas”, destaca.

Empresa y proyectos
Latitud 90 fue creada en 1997
por el periodista Felipe

Howard y el arquitecto Al-
berto Gana.

En 2003 ingresó Nicolás
Boetsch -fundador de Bazu-
ca-. Tras fallecer en 2008, su
participación se traspasó a
su señora, Viviana Izzo.

Hoy, Latitud 90 es uno de
los principales touropera-
dores de giras de estudio del
país, además de ser recono-
cido por las actividades que
realiza con las empresas. La
compañía también desarro-
lla viajes familiares.b

RR Latitud 90 se fundó en 1997 y es una de las principales firmas de giras de estudio.

Familia Matetic
El grupo -liderado por Jorge
Matetic- adquirió el 31,6% de la
compañía. Matetic es socio en
Carnes Ñuble, Inchalam, etc.

Howard y Gana
Felipe Howard y Alberto Gana
son los socios fundadores, con
más del 60% de la propiedad.

Carolina Emhart
A principios de este año, la ge-
renta general de Latitud 90
compró el 5% de la firma.


